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年度营销计划做好了吗?

要做好年度营销计划,
 

应当考虑以下这些问题:
 

1. 目标如何完成? 业绩如何突破?
2. 如何安排营销工作?
3. 如何管理、

 

赋能团队?
4. 渠道如何布局、

 

如何拓展、
 

如何动销?
5. 如何做市场策划? 如何提高市场占有率?
6. 如何开展推广活动? 如何才能有效提高动销?
7. 如何实现品牌价值化? 如何实现企业持续发展?
8. 产品体系如何搭建? 如何让产品动销?
9. 年度营销规划怎么做? 如何才能落地?
10. 工作如何跟踪? 如何考核? 如何提高执行力?
11. 竞争激烈,

 

如何在竞争中取胜?
12. 如何激发团队能量,

 

打造狼性团队?
13. 如何借势? 如何策划有效的市场活动为营销赋能?
14. 如何制订计划并且有效执行?
15. 每季度、

 

每月的工作重点是什么?
16. 每月的营销主题是什么? 如何安排?
17. 忙得不得了,

 

为什么结果不好?
18. 营销管理如何高效,

 

流程如何安排最合理?
19. 今年跟去年比较,

 

什么地方能够提升?
20. 为什么不能持续保持团队的激情?
21. 今年有哪些大事是我们可以借力的?
22. 心里没数,

 

每到月底心里就慌?
23. 感觉工作很被动,

 

自己就是一个救火队员?
24. 计划总是跟不上变化,

 

计划为什么不能落地?
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